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Venda de prOXimitat, *SOSTENIBILITATIINNOVACIC')

EN EL SECTOR AGRORAMADER

eines per arribar al consumidor

MATI

10.30

10.45

11.05

11.50

13.00

14.00

Benvinguda i presentacio de la jornada.

Introduccid als conceptes de venda directa i comerg de proximitat.
Ramon Sentmarti, cap de la Unitat de Comercialitzacié Agroalimentaria de la Direccié General de Comerg.

Tendéncies de consum dels productes agroalimentaris de proximitat.
Dr. Jesus Contreras, catedratic d'Antropologia Social (UB) i director de I'Observatori de I'Alimentaci6.

Taula rodona: Estructura de I'empresa productora i comercialitzadora.

- Urbici Escudé: representant d’ Osona Terra

- Oriol Urgell, enginyer de projectes agroalimentaris i gerent d’ACREFA.

- Albert Puigvert, gerent de I'associacié Leader Ripollés Ges Bisaura

- Joan Faja, gerent de I’Agraria de Torell6 S.C.C.L.

- Representant del Departament d’Agricultura, Alimentacié i Accié Rural de la Generalitat de Catalunya.

Lliurament dels premis .
“Sostenibilitat i Innovacié: Premi a Estudiants de I’Ambit Agroalimentari - 3a edici6”.

Dinar. Menu especial elaborat amb productes locals, provinents d’empreses agréries i ramaderes de la
comarca que fan venda directa.

TARDA

15.30

Jornada i dinar gratuit. 1613

17.00

Venda de proximitat, un bon producte no és suficient. Com arribar al consumidor.
Gerard Costa, professor titular d’ESADE i assessor expert en empreses agroalimentaries.

Experiéncies practiques de venda directa.
- Marti Sala, ramader gerent de Carns Marti.

- Esteve Anglada, Carns i Embotits Collfred SL.
- Formatges Mas El Garet.

Taula rodona.
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